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1. Introduccion

“En las mis recientes investigaciones historicas sobre el
Imperialismo se ha generalizado la opinién de que bajo di-
cho término debe entenderse. “aquel dominio tanto directo-
formal como indirecto-informal que ejercieron los paises in-
dustrializados bajo la presién de la industrializacién y los
problemas econémicos, sociales y politicos que ésta conlle-
vaba, y gracias a la vasta supremacia sobre las regiones de
la tierra menos desarrolladas”.! Haciendo referencia a Lati-
noameérica serd principalmente el concepto de ‘Imperialismo
informal’ el que encuentre cabida. Con ello se entiende la
expansién de la influencia de los estados del Atlantico Nor-
te debido a su supremacia tecnolégica y econémica, cuyo
objetivo consistia en la venta de bienes industriales, la .explo-
tacion de las materias primas y el aprovechamiento de: las
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oportunidades de explotaciéon de inversion de capital.? Ro-
nald Robinson y John Gallagher, basindose en el ejemplo del
imperialismo comercial en Africa durante el victorianismo
temprano, concretizaron la problemaitica de si los estados
del Atlantico Norte debian intervenir formal o informal-
mente para asegurar el control sobre las relaciones comer-
ciales existentes, concluyendo con la siguiente férmula:
“Trade with informal control if possible; trade with rule
when necessary”.?

Sin embargo, la conceptualizaciéon del término Impe-
rialismo en los circulos de investigacion historica, tan nece-
saria para los estudios empiricos, se llevd a cabo sélo en
sus albores. Las relaciones de los estados europeos con Lati-
noamérica mediante contratos comerciales, la expansion del
comercio a gran escala, la penetracién de capital con el fin
de apropiarse de determinados sectores econdmicos y el
desarrollo de una infraestructura adecuada para el transpor-
te de mercancias, la llegada al poder de gobiernos estables
y el apoyo que éstos recibian, la presion diplomatica al
igual que la intervenciéon de las grandes potencias como tl-
tima arma para asegurar y aumentar la influencia consegui-
da hasta el momento, han sido enjuiciados de muy diversas
maneras en la bibliografia sobre el tema. Desmond .C. M.
Platt p. ej. rechaza categbricamente la interpretacion segin
la cual Latinoamérica mantuvo en el.siglo XIX una relacion
de dependencia unilateral con Europa, en especial con In-
glaterra. Platt sostiene que las relaciones de dependencia
nunca fuerofi de vital importancia en politica internacional
(“equality was all of treatment that was asked™). Por su par-
te, los defensores de la teoria de la dependenmﬁ dlagnOStl—
can el sometimiento de la periferia por medio de la supre-
macia europea y, mas tarde, norteamericana.’ _

Si se intentase aplicar el término ‘Imperialistio infor-
mal’ a la relacion del Imperio Aleman con Latinoamétic,
habria de preguntdfsg; quié clase de relaciones eran las que
existian en la transi¢ion del imperialismo librecambista al
imperialismo formal (efifi¢ 1871 y la Primera Guerra Mun-
dial). ¢Existi6 una .estrategia (politica o econdmica) por par-
te del Imperio Aleman con respecto a Latinoamérica? Y si la
hubo, ¢cuiles fueron las consecuencias derivadas de ella?
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¢Como eran las relaciones entre politica y economia? ;Po-
dria decirse, tal y como intenta demostrar Jiirgen Hell utili-
zando como ejemplo la politica alemana con Brasil, que al
gobierno alemin el Imperio se le “habia quedado peque-
0", que con anterioridad a 1914 habia exteriorizado sus
“intenciones colonialistas” sobre determinados territorios
brasilefios y que de ningin modo se comporté de forma
pasiva carente de concepcién? “En todas las formas de ex-
pansion participaban durante la época imperialista, bien di-
recta o indirectamente, bien instigantes o expectantes, tanto
el capital financiero como las instituciones de poder. Con
respecto a la imposicion de la hegemonia las instituciones
politicas actuaron como fuerzas motrices. Por el contrario,
en lo concerniente a recaudar las deudas, minimizar los
riesgos del beneficio, asegurar las materias primas o los
mercados de venta importantes, y torpedear las barreras
arancelarias, el capital financiero origin6 presiones diploma-
ticas y comerciales”.®

¢O es que la politica alemana era, tal como intenta de-
mostrar Gerhard Brunn también con la ayuda del caso de
Brasil, “una politica mundial sin conocimiento del mundo”,
“voluble y falta de una coopericién determinada”, que no
llegaba a realizarse? “Las instituciones oficiales no quisieron
ni ejercer una politica econémica de poder que actuase de
forma global, ni coordinar los intereses econémicos, ni tam-
poco asignar a estos objetivos previamente determinados en
el marco de una politica gubernamental global, como ocu-
triria luego en los-afios 30. De este modo, a'la hora de ac--
tuar, la politica podia remitirse a intereses seglin su propia
conveniencia y, en caso dado, presionar [...] La politica eco-
némica alemana en Brasil se limit6 por falta de iniciativa
propia y de oportunidades, en su mayor parte 3 proporcio-
nar informacion, en gran cantidad mas no calidad, y a pres-
tar ayuda ocasional, de lo cual se beneficié en especial la
industria armamentista”.’ : »

Las posturas expuestas ponen de manifiesto el vasto
abanico de interpretaciones posibles al tratar la ‘politica’ ale-
mana para con Latinoamérica en la época del Imperialismo.
Las siguientes exposiciones analizan esta politica; en espe-
cial, intentan contestar a la pregunta, como se produjo la
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penetracion de Latinoamérica por parte de Alemania y en
qué medida tuvo éxito; y si ésta fue el resultado de una de-
termmada estrategia ofensiva. Para ello, el ensayo enfoca
principalmente aquellos aspectos en’ los que los investiga-
dores han concentrado hasta el momento su-atencién: en
primeér lugar se consideran las relaciones comerciales y €l
papel jugado por el capital financiero. A ‘continuacién se
analizan las exportaciones de armads y la funcién de los‘ins-
tructores militares; el tercer acipite se dedica a la problema-
tica de la emigracion (tan importante para ambos lados); el’
cuarto complejo temitico gira en torno a la rivalidad ‘de las
dos grandes potenc1as E.E.U.U. y Alemania, siendo Latinoa-
mérica el punto conflictivo en las relaciones germano ame-
ricanas. El apanado fmal resume los resultados

2. Comercio y Finanzas

Hasta la década de 1870 las relaciones- comerciales en-
tre Alemania y Latinoamérica se determinaban primordial-
mente segln los intereses comerciales y -navieros de las ciu-
dades hanseidticas de Hamburgo y Bremen y, al mismo
tiempo, segan las necesidades exportadoras de la industria’
prusiana. Incluso el ‘nacimiento y posterior desarrollo-de la
red de consulados y del sistema de contratos comerciales se
hallaban -estrechamente relacionados con dichos intereses®
Desde la fundacion del Imperio (1871) -el trafico mercantil
se vinculaba cada vez con mayor frecuencia al intercambio
con apoyo econdmico. Con este fin se establecian en' los
puertos latinoamericanos junto a los comerciantes - tradicio-
nales, cada vez mis armadores, banqueros y empresarios a
través de los cudles se desarrollaban las relaciones comercia-
les. El Imperio prestaba su apoyo politico mediante la' am-
pliacion del-servicio diplomatico y consular. Los ‘afios a partir
de 1871, o sea, durante la denominada “era de los fundado-
es”, Alemania irrumpid entre los paises-mds industrializados
del mundo. Entre 1871 y- 1914, el comercio alemin se cuatri-
plicd, superd a Francia y disminuyd la ventaja de Inglaterra.’®
Los progresos de Alemania se pueden apreciar a su vez en
los datos estadisticos de exportacion. En 1910 el 74% de las:
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éXpdrtaciones alemanas’ consistia ‘en bienes industriales;” el
16% en materias pnmas y el 10% en productos alimenticios."
También las exportaciones hacia Latinoamérica ‘sufrieron
“cambios decisivos tras la fundacién del Imperio. El inter-
cambio comeicial destinado Gnicamente a Sudamérica se tri-
plico entre 1873 y 1889, segin las estadisticas oficiales del
Imperio.” Entre 1890 'y 1895 ‘apenas tuvo lugar crecimiento
" alguro, si ‘bien se destdca una ligera tendencia positiva.
Desde entonces y hasta’ 1902 se produjo una fase de estan-
‘camiento, 'y'a partir de 1902 (hasta 1914) ‘se registrd un cre-
cimiento total de un 259% -pasando de 215,5 millones a
722,8 millones de marcos. En 1906/07 se produjo un des-
censo.”? En contra de lo ocurrido en la década de 1880, du-
rante las crisis econdmicas coyunturales sufridas en los pe-
riodos’ que se extendian desde 1890 hasta 1894 y desde
1900 hasta 1902, no pudo aumentarse el comercio exterior
con Latinoamérica; los efectos anticiclicos no llegaron a
aparecer en esta fase, a pesar de que asi lo hubiesen desea-
do ciertos politicos y representantes econdmicos con ten-
dencias “social-imperialistas”.’ .
El comercio alemin con Latinoamérica consistente ‘en
articulos de hierro, maquinaria, instrumentos y articulos de
~algodén se situé muy por encima del comercio latinoameri-
cano con Francia, Inglaterra y los E.E.U.U. Latinoamérica se
convirti6 entre 1890 y 1914 en uno de los principales con-
sumidores. En ese intervalo de tiempo, su porcentaje en la
exportacion total alemana aument6 de un 5,1% al 7,7%."
En comparacién con sus competidores Gran Bretaiia y
E.E.U.U,, los porcentajes sobre las importaciones de los- dis-
tintos' paises en Latinoamérica cambiaron notoriamente ‘en
beneficio de Alemania, aiin cuando Inglaterra y los E.E.U.U.
mantuviesen su ventaja. El que Inglaterra perdiese “terreno”
en aquellos tiempos radicaba en que prestaba mucha mayor
atencion al factor capital que al factor exportacion, mientras
que en Alemania el “ritmo de acumulacién interna” era mas
acelerado,” y por lo tanto se invertia mas capital en la pro-
pia industria protegida por medidas proteccionistas.
- ‘Los principales paises destinatarios de las exportacio-
nes alemanas se encontraban en Sudamérica; eran los lla-
mados Estados ABC, es decir Argentina, Brasil y Chile.
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Ademds, Alemania gozaba de una posicion relativamente
fuerte en otros paises como Venezuela y México, los cuales,
sin embargo, s6lo tenian una importancia secundaria. En to-
dos los paises Alemania se situaba atun tras Gran Bretana,
aunque se acercaba a ésta de forma continuada.' Brasil, que
desde un principio habia adquirido una buena parte de la
mercancia alemana como pais comprador, se qued6 des-
pués de 1898 cuantitativamente muy por detris de Argenti-
na llegando pricticamente a estancarse hasta 1908; pero a
partir de 1909 incluso la capacidad del mercado argentino

para absorber mercancia alemana cedia.

Cuadro 1

Estructura de las exportaciones alemanas a Latinoamérica

1890-1905
1890 1895 1900 1905
mm % mm % mm % mm %

Ferreteria 29,0 45,2 41,1 68,5
Magquinaria 11,2 13,1 132 37,2
Mercancias
de cobre 3.0 5,6 7.9 16,4

43,2 248 639 292 622 263 122,1 31,4
Mercancias :
de algodén 35,4 40,3 36,9 59,8
Lana y mercancias
de lana : 28,0 229 21,6 24,5
Merceria 7.5 6,7 21,6 54,8
Ropa 10,1 6,3 52 8,6
Mercancias de seda 4,2 4,2 4,4 6,4
Mercancias de lino 2,0 1,8 2,9 2,2
Textiles 87,2 50,1 822 37,7 926 391 1563 40,2
Mercancias de cuero 6,0 31 7,9 3.6
Mercancias de papel 6,6 40 5,0 2,3 10,1 46 140 306
Productos quimicos 68 39 99 45 100 42 142 36 -
Alimentos 5,5 3,1 80 3,6 18,1 7,7 168 44
Demis : 188 10,7 40,2 19,2 375 158 57,3 14,7

174,1 100 218,8 100 236,6 100 389,2 100

Fuente: Fiebig-von Hase (nota 12), p. 140.
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La division de las exportaciones en categorias de mer-
_cancias muestra que la exportacién de los diferentes articu-
los se producia de forma irregular, lo cual se remitia princi-
palmente a la creciente necesidad de bienes de equipo en
los paises ABC. Es de especial importancia que se triplicase
la exportacién de articulos de hierro, maquinaria y articulos
de metal entre 1890 y 1905, que ascendia a casi un tercio

del total de exportaciones. El aumento de la exportacion de
~ bienes de acero y hierro, de maquinaria, herramientas y ce-
mento ha de interpretarse como una muestra del esfuerzo
de modernizacion (transporte, energia, industria) en los dis-
tintos paises latinoamericanos. Asi se explica el crecimiento
de las exportaciones en un 654% de articulos de hierro (rai-
les, alambre galvanizado, hornos, etc.) a Brasil entre 1889 y
1913. La exportacion de articulos eléctricos (maquinarias
eléctricas, bombillas, instalaciones eléctricas de iluminacion,
cables) aument6 solo entre 1906 y 1913 en un 356%. La ex-
portacion de cemento se multiplicé por 20 entre 1889 y
1913, mientras que la maquinaria (locomotoras de vapor,
maquinas de coser, miquinas de transformacion de metal y
madera) hasta 1912 multiplic6 su valor 18 veces.” Un hecho
sintomdtico de la creciente importancia de los bienes de
€quipo en comparacion con los de consumo es, en la época
que nos ocupa, el hecho de que las exportaciones de arti-
culos textiles y de merceria hacia Latinoamérica, a pesar de
aumentar en cifras absolutas, disminuirfan su participacién
porcentual en el total de exportaciones alemanas hacia Lati-
noameérica de un 50,1% a un 40,2%.

Las exportaciones provenientes de los estados latinoa-
mericanos hacia Alemania eran -con excepcién de México-
mucho mayores que las exportaciones alemanas hacia Lati-
noameérica. La balanza comercial era, por consiguiente, nega-
tiva para Alemania, aunque al mismo tiempo evolucionase de
manera positiva para el Imperio. Si en 1890 las importaciones
alemanas provenientes de América Latina solo ascendian a
363 millones de marcos, en 1914 alcanzaron 10s 1.219 millo-
nes de marcos. Expresindolo en porcentajes, se puede decir
que en 1890 un 8,4% y en 1914 un 11,3% del total de impor-
‘taciones alemanas procedian de América Latina — y de ellas
un 7,0% y un 10,2% respectivamente, de Sudameérica.”
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‘Cuadro 2

_ Estructura de las importaciones. alemanas de Argentina, Brasil y Chile,

1890, 1900 en millones de marcos

. 1890

1910

1900.
millones ~ millones millones
" de marcos % ° de marcos % de marcos %
Argentina K ) .
Total: 75,2 234,5 357,2
De ellos: - :
Lana 53,8 71,6 91,4 39,0 98,6 - 27,6
Cereales 4,2 55 . 85,1 . 36,3 78,5 22,0
) Pieles 12,2 16,2 37,0 15,8 59,6 16,7
70,2 - 93,3 2135 81,1 226,7 66,3
Brasil
Total: 137,7 115,5 2789
De ellos: i : : o o
Café 98,2 71,3 73,5. . 63,6 131,4 47,1
Caucho 2,3 2,3 3.4 2,9 88,2 31,6
" Tabaco ) e
sin elaborar © 18,0 13,1 15,3 13,2 8,7 3,1
1185 86,7 92,2 79,7 - 228,3 81,3
Chile : . :
Total: 61,4 89,3 . 154,6
De ellos . '
774 133,3

Nitrato

5101

83,1

86,7

86,2

Fuente: Fiebig-von Hase (nota 12), p. 148.

Si analizamos.las mercancias exportadas desde Lati-
noamérica a Alemania obtendremos una imagen bésica-
mente distinta a la resultante del intercambio de mercancias
en la direccion contraria. Mientras que aproximadamente el
80% de las exportaciones alemanas consistia en productos
manufacturados — datos validos para 1912-, las materias

_primas constituian el 59% y los productos alimenticios el
38,3% de las importaciones alemanas de Latinoamérica,
mientras que productos manufacturados apenas se conta-
ban entre los productos a importar.”” A diferencia de la di-
namica industria alemana. que descollaba por los productos
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de alta tecnologia que ofrecia, el éxito econdmico de los es-
tados latinoamericanos dependia del grado de especializa-
cién —y por lo tanto de las oscilaciones de precios y de las
cosechas— de su produccion agraria y minera.”

La mayor parte de las casas comerciales hanseiticas
hacian las veces de “avanzadilla” de los intereses exportado-
res alemanes y de intermediarios entre importacion y €xpor-
tacion. En 1905 se registraban solo en Brasil 150 grandes ca-
sas comerciales, mientras que en la region de Buenos Aires
sumaban 500 entre grandes y pequenas. En Chile se regis-
traron entre 170 y 180, en Paraguay 8, en México cerca de
60, en Nicaragua 15, en Costa Rica 4, en El Salvador 12, en
la Repiblica Dominicana 14, en Puerto Rico 4, en su mayo-
ria grandes casas comerciales. En Colombia, al igual que en
Venezuela, aproximadamente unas 50 sucursales alemanas
controlaban la mayor parte del comercio de importacién y
exportacion.”

Al preguntarse en qué se apoyaba la destacada posi-
cion de las casas comerciales alemanas podemos remitirnos
primeramente a la toma de postura de los contemporaneos
extranjeros y alemanes. Estos mencionaban los bajos pre-
cios de las mercancias alemanas, las conexiones con el inte-
rior, la concesion de créditos a largo plazo, la solidez de los
vendedores, la eleccién y presentacion del surtido a gusto
del consumidor, y por dltimo el apoyo de los bancos alema-
nes, las navieras y las autoridades politicas.”

Otros factores también fueron de importancia. Si du-
rante mucho tiempo el ofrecer un surtido lo mas amplio
posible habia sido un argumento de gran validez, a partir
de finales de la década de 1880 las grandes casas de impor-
tacidn-exportacion optaron por la especializacion en deter-
minados productos, con lo cual, no fueron pocas las veces
que se alzaron con el monopolio de éstos.” De esta mane-
ra se hizo mas ficil la manipulacion de los precios y de los
aranceles. Ademds invirtieron con mayor intensidad en las
plantaciones y la mineria, lo cual algunas veces trajo consi-
go la eliminacion de los intermediarios nacionales. Con
menos frecuencia se invirtié en la industria de productos
manufacturados. Frecuentemente asumian funciones banca-
rias actuando como aseguradores O concediendo créditos,
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mientos sociales.

Un ejemplo de una de las casas de irnportaci(’)n—expor-
tacion mas conocidas en Latinoamérica era Ia Firma Theodor
Wille operante en Brasi] que entre 1900 y 1912 comercializd
el 17% de toda la cosecha brasilefia de café, la cual procedia

En comparacién con g practica inglesa, Ia actividad
inversora alemana era de Poca importancia.” Pero no debe
infravalorarse el papel de la exportacion de capital entre
Alemania y América Latina, comparativamente escasa. En

América latina. E] paquete principal recay6 en el sector de
comercio y el bancario.® Estos datos han de ser analizados
en relacién con la Teestructuracion del comercio con Améri-

de entonces las companias navieras, las aseguradoras y los
bancos alemanes incrementarian visiblemente sus negocios
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en Latinoamérica.” Las grandes expectativas respecto a las
posibles ganancias y la posibilidad de asegurar una parte
del riesgo “por vias diplomaticas” explican el creciente inte-
rés en los negocios con América Latina. A ello hay que afia-
dir la falta de otras formas de inversién durante la “Gran
Depresion”; incluso la industria pesada sufria la escasez de
pedidos. En Latinoamérica se ‘acudia’ a los acreedores, por
lo que sus agentes disfrutaban de una posicién negociadora
muy desahogada. Para finales de siglo ya se habia erigido
una considerable red bancaria en América Latina.

El Deutsche Bank, se asocié con el banco germano-
belga La Plata-Bank (hasta su liquidacién) con sucursales en
Montevideo y Buenos Aires. El Norddeutsche Bank de Ham-
burgo haria lo mismo con el Brasilianische Banc fundada en
1873, y en 1886 con el Deutsche Uberseebank con sucursa-
les en Buenos Aires, Chile, México, Perd, Bolivia, Uruguay y
Brasil. En 1887 el Norddeutsche Bank junto a la Diskonto-
Gesellschaft (Berlin) fundaron el Banco Brasilefio para Ale-
mania, con filiales en Sdo Paulo, Santos y Bahia y en 1896
el Banco para Chile y Alemania. En México, J.P. Morgan &
Co., S. Bleichréder (Berlin) y la Deutsche Bank se asociaron
para erigir el Banco Central Mexicano. El Desdner Bank
participo, junto con el A. Schaffhausischer Bankverein y el
Nationalbank fiir Deutschland, en la fundacién del Deutsch-
Stidamerikanische Bank (Berlin) con filiales en Hamburgo,
Buenos Aires, México, Rio de Janeiro, Valparaiso y Santiago
de Chile.” Estas compaiifas bancarias se caracterizaban por
actuar con gran cautela, apenas asumir riesgo alguno y em-
prender muy pocos negocios especulativos. Hasta el estalli-
do de la Primera Guerra Mundial los bancos alemanes en
Latinoamérica obtenian beneficios en la mayoria de los ca-
s0s.” La principal diferencia con respecto al capital finan-
ciero francés e inglés radicaba en que el alemin no aspira-
ba anica y exclusivamente a producir un maximo de ga-
nancias, sino a desarrollar la economia alemana mediante
inversiones en grandes proyectos caracterizados por sus al-
tos costos y su alta tecnologia. Para ello contaba no pocas
veces con la ayuda del Ministerio de Asuntos Exteriores
que pretendia acrecentar la influencia alemana mediante
inversiones y ampliando su cobertura comercial.® Se
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comprende pues que la materia prima utilizada para la
construccion del ferrocarril en Venezuela en 1889-1894, fi-
nanciada ésta enteramente por Diskonto-bank y Norddeuts-
che Bank, fuese suministrada en exclusiva por la industria
alemana.’ La construccion entre 1907-1909 del ferrocarril
Santa Catarina, que debia comunicar el asentamiento “colo-
nizado” por la Hanseatische Gesellschaft en Brasil, brinda
un ejemplo de como el Ministerio de Asuntos Exteriores y el
gobierno del Imperio, ampardndose en la preservacion de
los intereses econdmicos frente a los E.E.U.U., instaban a las
altas finanzas alemanas (Deutsche Bank, Dreesdner Bank) a
comprometerse formalmente con esta causa.’”? Si en un prin-
cipio el apoyo de los bancos alemanes a través del Ministe-
rio de Asuntos Exteriores se realizaba mediante el fomento
de sus oportunidades de obtener beneficios, a partir de
principios de siglo (sobre todo a partir de 1905) Berlin inter-
vino cada vez mds a menudo. Por otro lado, Young llama la
atencion sobre el hecho de que los banqueros no se deja-
ban instrumentalizar, con fines exclusivamente politicos, si-
no que soélo cedian ante las peticiones del Ministerio de
Asuntos Exteriores si cabia esperar ventajas financieras.?

El comportamiento de la gran industria alemana al es-
tablecer relaciones directas con América Latina con ayuda de
esta nueva red de bancos se refleja de manera sintomatica
en la actividad de la industria eléctrica, altamente concentra-
da, la cual gracias a la intensiva utilizacion de la técnica de
alta tension registr6 a partir de 1895 un alza espectacular.
Alemania se encontraba a la cabeza en este ramo con un
46% del total de exportaciones mundiales, por delante inclu-
so de Inglaterra con un 22% y de los E.E.U.U. con un 16%.
Era en cierto modo tipico de las grandes empresas Siemens
y AEG que se desentendiesen del comercio institucionaliza-
do y se dedicasen (en el caso de Siemens) a la fundacién de
filiales (“oficinas técnicas”), en contacto directo con las ofici-
nas de exportacion en Berlin, o a los llamados negocios em-
presariales (AEG). Esto tenia como finalidad la financiacién
previa de las empresas que se iban a crear lo cual se tramita-
ba usualmente a través de sus propias financieras. No se
producia con el fin de satisfacer la demanda imperante en el
mercado, sino en cierto modo para conservar “en almacén”
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lo producido. “Las empresas normalmente hacian uso del si-
guiente meétodo: solicitaban 'y obtenian una concesion para
construir una central eléctrica, fundaban una sociedad ex-
plotadora a la que traspasaban la concesion v, a través de
esta sociedad, se conferian a si mismos el contrato de cons-
truccion. En los hipoddromos adquirian la mayoria de las ac-
ciones de la compafia existente y decidian entonces la elec-
trificacion financiada mediante la emision de nuevas accio-
nes, que ellos mismos habrian de comprar después. El pro-
blema consistia en que las centrales eléctricas de intensivos
costes y los tranvias tenian que ser financiados a largo plazo
ya previamente, €S decir, hasta que pudiese demostrarse
cierta rentabilidad de Ja empresa, y 1as acciones y obligacio-
nes pudiesen entonces St cotizadas en el mercado de capi-
tales a un curso razonable”.”

Fl éxito de la industria eléctrica alemana en América
Latina se basaba pues no solo en el producto deseado, ©
sea, la electricidad, sino también en la garantia de ayuda fi-
nanciera, en el amplio control de la red de distribucion y €n
sus buenas relaciones con las autoridades locales. A través
de este ejemplo concreto s€ pone de manifiesto como la in-
teraccion entre el capital financiero y comercial beneficio 2
los comerciantes, banqueros € industriales.

3. Exportacion de armas e instructores militares

De especial importancia para la economia alemana
era, junto con Otros productos, 1a exportacion de armamen-
to de gran valia, mientras que la actividad de los oficiales
alemanes como instructores militares en Latinoamérica des-
de el punto de vista financiero sobresalia menos. Mis esta
exportacion de capital humano —al igual que la exportacion
de armamento— S€ encontraba estrechamente relacionada
con la esfera politica. Imipresionados por la escuela militar y
la tecnologia alemands, 1as republicas hispanohablantes mas
importantes ¥ Brasil solicitaban desde 1870 armas alemanas
para poder lidiar los conflictos fronterizos y los internos. El
ejército moderno de los estados latinoamericanos reclamaba
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del Imperio a conceder ordenes, propagaban campafas de
calumnias y difamaciones contra la competencia, recalcando
sus presuntos fracasos, hacian circular ciertas indiscreciones,
instigaban las tensiones entre partidos conflictivos, se repar-
tian el mercado entre si, en caso de considerarlo necesario,
colaboraban y se unian en la lucha contra los competidores
extranjeros, o ejercian al mismo tiempo presion politica so-
bre ciertos puestos de los gobiernos en Latinoameérica,
cuando en la comparacion de las distintas marcas Krupp no
salia victoriosa. No debe menospreciarse la ayuda estatal,
que evidencia el estrecho entrelazado entre industria arma-
mentista y politica: “Si los representantes estatales del Impe-
rio Aleman se consideraban representantes de la economia
germana, con la aprobacion en cierto modo ticita, en cierto
modo explicita del gobierno aleman, tanto en Chile como
en Argentina se consideraban asimismo representantes de
los intereses armamentistas en especial; los instructores ale-
manes se veian a si mismos como Organos auxiliares”." Los
grandes negocios podian ser financiados mediante la conce-
sion de préstamos del Estado. La casa Mendelsohn de Berlin
concedié a Chile, en 1889, un préstamo por valor de 30,6
millones de marcos, lo que significo la irrupcion del capital
financiero alemin en este pais.” Una vez introducidos los
sistemas alemanes, se derivarian entonces Otros negocios,
bien a través de la estandarizacion y ampliacion del arsenal
armamentista, bien mediante el envio de repuestos. A con-
secuencia de la carrera armamentista emprendida entre Chi-
le y Argentina, ambos paises acumularon altisimas deudas a
partir de la década de 1890. La dependencia para con Euro-
pa aumento, sin que fuese creada una industria propia.”®
Para cuando estalld la Primera Guerra Mundial, siete
estados sudamericanos habian optado por introducir el sis-
tema de formacion militar aleman. Unicamente Pera y Uru-
guay, y en parte Brasil, optaron por Otro camino; eligieron
las armas y la formacion francesas.” En el caso de México,
los logros s6lo pueden calificarse de modestos pese al gran
esfuerzo realizado por la industria.” Al contrario Chile, que
se alzarfa con la victoria en la Guerra del Pacifico de 1879-
1883 contra PerG y Bolivia, se hallaba a la cabeza de la
carrera armamentista. La profesionalizacion del ejército



chileno debia garantizar la seguridad de las provincias
productoras de nitrato conquistadas. En 1885 por mediacién
del Mariscal de Campo Moltke se hallé un instructor apro-
piado para introducir el sistema de formacién militar ale-
man, en la persona del capitin Korner, licenciado de la Aca-
demia Militar de Berlin. Korner, que impartia clases en las
materias de artilleria, infanteria, dibujo de planos militares,
historia de Ia guerra y tactica, se decanté como partidario
del principio del rendimiento, que contrapuso al tradicional
sistema clientelista de promocion. Durante la guerra civil
chilena, no defendié el puerto Coronel, especializado en el
comercio con carbén, tal Yy como le habia sido ordenado, si-
no que deserto, adhiriéndose al “Partido del Congreso” y to-
mando a su cargo la organizacion, disciplina y formacién de
aquellas abigarradas tropas.

Si bien no se pudo demostrar que Kérner hubiera sido
utilizado por la industria alemana o por los representantes
alemanes, la industria armamentista se beneficié considera-
blemente de nuevos pedidos. En 1895 Kérner pudo “sedu-
cir” al fin a todo un contingente compuesto por 26 oficiales
alemanes. El sistema de formacién se profesionalizé atin
mds con su ayuda. La disciplina y la “ética profesional” as-
cendieron hasta alcanzar Ia categoria de nuevos valores en
el ejército chileno.* Los militares también procuraban hacer
extensible su influencia al ambito politico y civil. En 1907,
un grupo de oficiales fundé una logia secreta que planeé
un golpe de Estado (que al fin fracasaria). Por otro lado,
durante las dos primeras décadas del siglo XX el ejército
fue movilizado en numerosas huelgas en contra de los
obreros.” Desde Chile se “export6” entonces este sistema
de formacién hacia Colombia, Ecuador, Bolivia, El Salvador
y Venezuela.®

Por consiguiente, puede afirmarse con toda seguridad
que Alemania influyo decisivamente en el desarrollo de la
idiosincracia militar en América Latina. Sin embargo, una po-
litica de infiltracién o de instrumentalizacién de los estados
latinoamericanos en interés de una Superpotencia alemana
no llegé a tener éxito. Pero las simpatias profesadas hacia la
cultura alemana por parte de grupos sociales influyentes en
América Latina alcanzaron dimensiones tales como para que
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la mayoria de los estados, con excepcion de Bolivia y Ecua-
dor, se mantuviesen neutrales hasta finales de la Primera
Guerra Mundial.

4. La problematica migratoria

También la emigracion de un gran nimero de alema-
nes a finales del siglo XIX debia ser instrumentalizada en fa-
vor de los fines expansionistas alemanes, por lo menos se-
gun la concepcion de algunos de sus propagandistas. Mas
antes de ocuparnos de esta cuestion valga describir somera-
mente y a modo de introduccién tanto las dimensiones co-
mo el caricter de la emigracién alemana hacia América Lati-
na. Desde el punto de vista cuantitativo, la emigracion ale-
mana hacia América Latina no podria alcanzar nunca la im-
portancia de la emigracion masiva hacia los E.E.U.U. Entre
1871 y 1914 emigraron cerca de 108.000 alemanes en direc-
cion a Latinoamérica, lo que representaria Ginicamente un
3,76% de la emigracion alemana transocednica total. Cerca
de unos 51.000 emigraron hacia Hispanoamérica, unos
57.000 a Brasil.

Hasta 1899, el promedio quinquenal de emigracion su-
peraba las 10.000 personas, alcanziandose las cuotas mas al-
tas entre 1885 y 1899. Tras una notoria disminucién se vol-
Vvib a registrar una subida en el periodo antes de la Primera
Guerra Mundial. Los porcentajes son los siguientes: en la se-
gunda mitad de la década de 1880 un 1,5% de la totalidad
de la emigracion alemana optd por Hispanoamérica (espe-
cialmente Argentina y Chile); hasta el afio 1890 el subconti-
nente absorberia el 5% de la corriente emigratoria. De 1890
a 1894 la cuctd era del 1%, de 1905 a 1909 del 5%, de 1910
a 1914 se registtaria incluso un 12,8%. Brasil acogi6 a un
gran porcentaje de emigrantes; entre 1875 y 1879 a un 6,2%
y entre 1895 y 1899 a un 4,9% lo cual se hallaba relaciona-
do en parte con la abolicién de la esclavitud (1888) v en
parte con la abolicion del “Memorandun Heydt”.* El “Me-
morandum Heydt” de 1857, que prohibfa la propaganda a
favor de la emigracion y el transporte de emigrantes hacia



Brasil, fue sustituido en 1897 por una Ley de Emigracion
que autorizaba al Canciller del Imperio a otorgar concesio-
nes a empresas coloniales.

Con base en su estructura social —la mayoria de aque-
llos dispuestos a emigrar provenian del campo-, los llama-
dos factores pull, los cuales instaban a emigrar, consistian
principalmente en el deseo de poseer tierra propia y de go-
zar, desde el punto de vista material, de una vida mejor que
la abandonada en la antigua patria.®® Algunos gobiernos
mostraron especial interés por la inmigracién, fomentando
esta a través de campafas especiales, asesorias y una finan-
ciacion de caricter selectivo. Mientras que los inmigrantes
alemanes en Chile debian aumentar el porcentaje de pobla-
cion blanca y contribuir a la modernizacion mediante su ex-
periencia en el cultivo de la tierra, en Brasil estaba previsto
que los inmigrantes fuesen contratados como trabajadores
en las plantaciones.” Entre los denominados factores push
destacaban la pobreza rural en Alemania y la miseria origi-
nada por la mala coyuntura. El fuerte aumento de los flujos
migratorios hacia Latinoamérica resulta comprensible consi-
derando el trasfondo de necesidad material y “entusiasmo
colonizador” en el Imperio Alemdn.”*Los comerciantes siem-
pre representaron una minoria entre los emigrantes; ade-
mas, gran parte de ellos queria regresar a su patria tras un
tiempo determinado.”® En Buenos Aires los artesanos, los
comerciantes y los trabajadores urbanos desempefaron un
papel muy importante.” En general, la “Gran Depresion”
(sobre todo entre 1890 y 1894) se reflej6 visiblemente en las
estadisticas de inmigracién en América Latina. Los propa-
gandistas en favor de la emigracion, al igual que las campa-
fias publicitarias de las agencias, los departamentos estatales
y los armadores ejercieron cierta influencia sobre el lugar a
elegir y la imagen del pais de destino.”

Con la abolicién del “Memorindum Heydt” en 1897
tuvo lugar un cambio en la politica de emigracion alemana.
Si hasta entonces los departamentos estatales habian su-
puesto un “freno” para la emigracion, éstos se convirtieron
a partir de entonces en propulsores de la emigracion hacia
América Latina, ampardndose basicamente en los argumen-
tos expansionistas de propagandistas tales como Friedrich
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Fabri. De acuerdo con las exigencias econdmicas de aque-
llos tiempos (superavit econdémico y crisis coyuntural), el
gobierno debia hacerse de un instrumento para dirigir y
controlar la emigracién mediante la concesién de compa-
fiias coloniales; principalmente se pretendia desviar los flu-
jos de emigrantes del norte hacia el sur de América (al sur
del Brasil), donde el gobierno del Imperio albergaba la es-
peranza de conservar mejor la “cultura alemana” y de reunir
a todos los emigrantes en colonias agricolas. En ellas debia
mantenerse una postura leal a la “Madre Patria” alemana
tanto cultural como politicamente; incluso habrian de con-
sumirse productos alemanes.®® La premisa para el éxito de
esta estrategia era el crecimiento continuo del flujo emigra-
torio. Pero estas expectativas no se cumplirian; a pesar de
que el porcentaje de emigrantes alemanes a América Latina
(sobre todo a Hispanoamérica) aumento respecto al niimero
total de emigrantes, en cifras absolutas la emigracién alema-
na hacia Latinoamérica se redujo a partir de la segunda mi-
tad de la década de 1890.

¢Hasta qué punto, como quisieron hacer creer Frie-
drich Fabri y otros propagandistas de la emigracion, los
emigrantes se dejaron instrumentalizar para alcanzar objeti-
vos expansionistas alemanes? La pregunta no se puede con-
testar facilmente; por otra parte se puede afirmar con toda
certeza que el resultado no correspondié a las expectativas
de los propagandistas. Las condiciones en el pais receptor y
la composicidn social de los colonos determinarian las rela-
ciones entre estos Ultimos y el Imperio alemin. Pese a que
en Brasil vivian muchos mas colonos alemanes que en otros
paises latinoamericanos, las relaciones comerciales a largo
plazo fueron mucho mis modestas que las mantenidas con
Argentina. Ian L. D. Forbes concluye por esto que la inten-
cion de los propagandistas emigratorios que consideraban a
las colonias agricolas como futuros recursos para la “madre
patria”, no llegd a materializarse.” El desarrollo ideal —esbo-
zado por Peter Waldmann con respecto al ejemplo chileno—
de las relaciones entre el grupo étnico germano-chileno y la
“sociedad receptora” muestra un proceso diferente del que
se habian imaginado los propagandistas emigratorios.® Des-
pués de una fase inmigratoria y de asentamiento en el nuevo
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pais, empez6 la “reconstruccién” de la vieja patria, la fase
colonizadora propiamente dicha, la cual —orientada en una
imagen fija y tradicional- pronto sufrié una pérdida de co-
nocimientos concretos sobre la vieja patria. Se opuso resis-
tencia a la presion asimiladora valiéndose del culto religioso
protestante, la intensificacién de la lectura de periédicos
alemanes y la educacion escolar en alemin. En una cuarta
fase se demostré que tras una fachada de enfitica profesién
de la “germanidad” (Deutschtum), al fin y al cabo prevale-
cian los intereses propios: “Interés en el aumento del co-
mercio con la potencia econémica en auge que era Alema-
nia, en el continuo suministro de obreros especializados y
de técnicos, y, no en ltimo término, el deseo de sostener y
justificar su posicién predominante dentro de la sociedad
chilena”” Esta intencion condicioné y determiné junto con
otros factores la fundaciéon del Deutsch-Chilenischer Bund
durante la Primera Guerra Mundial. Las fuerzas asimiladoras
no pudieron imponerse hasta después de finalizada la Se-
gunda Guerra Mundial.

Con la ayuda del modelo arriba expuesto se compren-
de el “patriotismo alemin retrospectivo” identificado por
Gerardo Jorge Omeda-Ebert en los colonos alemanes.® E]
identificarse con la nacion alemana tenia para estos colonos
un alto valor emocional. El continuar perteneciendo a la
cultura alemana les brindaba la oportunidad de revalorizar
su imdgen como extranjeros, lo cual tenia lugar de forma
complementaria a la modernizacién industrial y agraria en
la nueva patria, donde muchos de ellos desempefaban un
papel importante.®

5. Larivalidad entre las potencias:
Alemania vs E.E.U.U.

La politica frente 4 Latinoamérica procedente de Ber-
lin, el especial interés €bitiercial y econémico de los alema-
nes en el mercado ldtinoamericano, en los tiempos del Im-
perialismo habrian de desembocar forzosamente en tuna
confrontacién con aquella potencia que en el transcurso
del siglo XIX consideraria a América Latina como el campo
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“clasico” de su expansion: los E.E.U.U. Proclamando el “Pa-
namericanismo” a finales del siglo XIX, los Estados Unidos
procuraron promover la penetraciéon econémica de los esta-
dos latinoamericanos y hacer extensible su dominio politico
sobre todo el continente.

La doctrina Monroe y la expansién econOmica marca-
ron las pautas de la politica de Washington frente a Latinoa-
mérica. Pero dentro del contexto de la crisis econémica
mundial de 1873-1896 las exageradas expectativas de las eli-
tes estadounidenses no se vieron cumplidas; nacié asi un
sentimiento de inferioridad y amenaza que se dirigié desde
los albores de este siglo contra Alemania, sobre todo en el
ambito politico, aspecto este estudiado a fondo por Ragn-
hild Fiebig-von Hase. El trasfondo de este creciente antago-
nismo (mucho mis politico que econdémico) era la politica
berlinesa respecto a América Latina.

Entre 1871 y 1914 las relaciones politicas alemanas
con América Latina sufrieron visibles cambios. A finales de
la década de 1880, a una competencia hasta aquel enton-
ces de naturaleza econémica entre Alemania y otras gran-
des potencias se superpuso una contradiccion en el dmbi-
to politico. Un claro ejemplo de este giro lo encontramos
en el intenso debate sobre las flotas, cuyos argumentos en
el Imperio Alemin se hallaban cada vez mds impregnados
de tintes nacionalistas. Para aquel entonces, la vinculacion
comercial entre la industria, el comercio, el transporte ma-
ritimo y los bancos con América Latina era cada vez mas
intensa. Las expectativas de estos grupos se vieron amena-
zadas por las consecuencias derivadas de la “Gran Depre-
si6n”; al mismo tiempo, los logros alcanzados en el ambito
econdmico se resintieron sensiblemente. La crisis economi-
ca mundial presionaba a los estados industrializados a ex-
portar, intensificando con ello la competencia en América
Latina; alli Alemania se enfrentaba a la decision de los
E.E.U.U. de impedir una expansion de la influencia euro-
pea (p. ej. mediante aranceles preferenciales). No hay que
olvidar, por otro lado, que las diferencias en materia de
politica interna en los distintos estados latinoamericanos
supusieron un impedimento adicional para la expansion
econdmica alemana.®
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hasta convertirse en el instrumento con el cual el Imperio
pudiese imponer sus exigencias en Latinoamérica, incluso
contra los E.E.U.U. si fuese necesario. Con ello, Latinoaméri-
€a paso a convertirse en otro importante capitulo de la “po-
litica mundial” alemana. Dos conflictos surgidos en 1891 de-
muestran que, segin Berlin, no bastaban las gestiones di-
plomiticas y consulares de caracter ordinario para la protec-
ci6én de los intereses econdmicos alemanes. En contra del

V6 a cabo el bombardeo del puerto de Rio de Janeiro (pla-
neado en colaboracién con Inglaterra) debido a Ia fuerte
Oposicién de los circulos hanseiticos; los alemanes se con-
tentaron con proporcionar escolta militar a sus barcos mer-
cantes. Alemania, al haber permanecido formalmente ney-
tral, pudo seguir manteniendo relaciones diplomaticas con
Brasil, incluso después de que hubiera sido aplacada, con
ayuda de los E.E.U.U, la rebelién antirrepublicana. 5

Estas diferencias en Brasil mostraron claramente y



obsticulo para el desarrollo de los intereses alemanes, he-
cho éste que pudo ser aprovechado por los estados lati-
noamericanos afectados para mejorar su posicion en las
negociaciones.®

Alemania podia indignarse ante las veleidades hege-
monicas de los E.E.U.U.; sin embargo, eran las posibilidades
de desarrollo de cada vez mas intensas interacciones pana-
mericanas, las que constituian con vistas al futuro una ame-
naza. El “peligro americano” llegd a convertirse en un fan-
tasma de la politica interior en Alemania, que unia tanto a
agricultores como a industriales contra el comin enemigo.
Desde el nacimiento del “plan de flotas” aleman en 1897 re-
sulté obvio que los agentes econdmicos podrian recurrir al
fuerte apoyo estatal y militar.® El gobierno basaba sus argu-
mentos en los intereses alemanes en América Latina presun-
tamente “amenazados”, para justificar una ripida ampliacion
de la flota. Esta ya no solo debia garantizar la proteccion
del comercio, sino que debia servir como instrumento de
una estrategia de “amenaza y disuasién” contra los E.E.U.U.
Mientras que Inglaterra se habia conformado nolens volens
con las pretensiones de dominio de Washington a mediados
de la década de los 90, el Imperio Aleman no estaba dis-
puesto a aceptar la Doctrina Monroe y por consiguiente, a
fijar su relaciéon con los E.E.U.U. sobre nuevos pilares. Por
ello, la politica frente a Latinoamérica tanto de Washington
como de Berlin habrian forzosamente de desembocar en
una confrontacion. Debido a que las “carencias” econOmi-
cas de E.E.U.U. indujeron a una actuacidén politico-militar
atn mas intensa en América Latina, los alemanes quisieron
mejorar la posicién econémica de la que disfrutaban desde
la década de 1890, tras haber superado la crisis economica.
Sin embargo, apostaron por su parte por acciones politico-
militares a raiz de la oposicion manifestada. La existencia de
un plan militar de operaciones para el eventual estallido de
una guerra contra los E.E.U.U., elaborado por el Estado Ma-
yor de la Armada alemin, muestra las dimensiones de lo
que se tenia por posible en Alemania.”

Asi de caldeado se encontraba ya el ambiente cuan-
do en diciembre de 1902, tras laboriosas y largas prepara-
ciones, Alemania decidié emprender una “expedicién de
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castigo”, la cual hubo planeado en un principio en colabo-
raciéon con Inglaterra, suméindoseles luego Italia, contra Ve-
nezuela, pais que durante mucho tiempo se habia mostrado
incapaz de saldar sus deudas (entre otras, con el Deutsche
Diskonto Bank, el Deutsch-Benezolanische Sulphurgesells-
chaft, la Berliner Beton-und Monierbau y la Orinoco Asphalt
Gesellschaft); en repetidas ocasiones trascendieron hasta
Alemania noticias sobre empréstitos forzosos, saqueos y
embargos de propiedades alemanas en Venezuela. Cuatro
barcos de guerra venezolanos fueron decomisados, dos de
ellos fueron echados a pique por cruceros alemanes. Barcos
ingleses y alemanes abrieron fuego contra el fuerte Puerto
Cabello. Otro tanto sucedié con el fuerte San Carlos. El
punto de vista defendido por Alfred Vagts, de que no exis-
tian “por parte alemana objetivos mas profundos que lidera-
sen esta empresa”, hoy se considera desfasado. Mis el po-
ner de relieve factores “irracionales” como prestigio, honor
e integridad tampoco basta para explicar la intervencién del
gobierno imperial.* Hemos de considerar que si no hubie-
sen peligrado intereses econdmicos alemanes, este pais no
hubiera brindado su apoyo al bloqueo. El verdadero alcan-
ce del conflicto se vio reflejado en el intento por parte de
Alemania de ejercer una influencia permanente sobre el es-
tado venezolano estableciendo un control financiero, lo cual
pudo ser impedido por la diplomacia americana; la fuerte
reaccién de Washington tuvo como consecuencia una de-
rrota diplomdtica alemana.®

Incluso tras la reglamentacion formal de la crisis vene-
zolana no se puso término a la oposicion germano-america-
na. Ello resulté atin mas evidente en el transcurso de la revo-
lucién mexicana. El gobierno alemin propuso repetidas ve-
ces “soluciones” que le hubiesen garantizado el acceso a
América Central. EE.U.U., por otra parte, rehusaria un pro-
tectorado conjunto germano-anglosajon-galo-americano, idea
originaria del bando alemin, cuyo objetivo consistia en con-
servar el sistema de Huerta; el plan contemplaba empréstitos
y control financiero. También las propuestas de colaboracion
dirigidas al gobierno mexicano revolucionario y que culmina-
rian en el denominado “Telegrama Zimmermann” de 1917,
evidenciaron un caricter extremamente ambiguo, al querer
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obligar el Ministerio Alemidn de Asuntos Exteriores al presi-
dente mexicano Carranza a establecer una alianza contra los
E.E.U.U,, la cual hubiera resultado suicida para su pais.” Las
crisis en las relaciones germano-estadounidenses pusieron
claramente de manifiesto que Berlin no estaba dispuesto a re-
conocer impasible y sin reservas la Doctrina Monroe y el de-
recho de intervencion de los E.E.U.U. en América Latina recla-
mado por Theodore Roosevelt; las reticencias entre ambas po-
tencias permanecieron. El telegrama Zimmermann representa-
tia el punto final de una evolucién que habia demostrado la
incompatibilidad de los objetivos establecidos en Latinoaméri-
ca por alemanes y estadounidenses. En general, sin embargo,
las veleidades expansionistas del Imperio Aleman que habian
aflorado mostrandose claramente en la crisis de Venezuela en
1902/03 y en la postura frente a México no coincidian en mo-
do alguno con los logros alcanzados. El rival americano se ha-
bia hecho cada vez mis fuerte e influyente; por otra parte, era
impensable una coalicion con Inglaterra en el marco de la po-
litica mundial, opcion ésta que nunca fue considerada.

6. Conclusiones

Las relaciones germano-latinoamericanas entre 1871 y
1914 abarcaron principalmente los 4mbitos econdmico, militar
y politico, siendo también de importancia la emigracion ale-
mana hacia América Latina. Sobre un trasfondo de enormes
esfuerzos econdmicos, Alemania (como lo harian los E.E.U.U.)
se desarrollarfa hasta convertirse en uno de los paises indus-
trializados més avanzados, siendo lider en ramos importantes
como la tecnologia y la organizacién de la produccion.

Mas este crecimiento no tuvo lugar de forma continua-
da, sino que registr6 repetidas veces fuertes descensos con-
dicionados por la coyuntura (1873-79, 1882-86, 1890-94,
1900-1902). Precisamente estos retrocesos coyunturales lo-
graron acrecentar la consideracion prestada hasta esos mo-
mentos por los circulos industriales alemanes a las exporta-
ciones dirigidas hacia Latinoamérica; la creciente necesidad
por parte de los estados ABC de costosos bienes de equipo
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resultaria en extremo favorable. Mediante estas entregas,
alemania en cierta manera coadyuvo a los estados latinoame-
ricanos en la modernizacién de sus economias. No debe me-
nospreciarse tampoco la importancia de las exportaciones ha-
cia Alemania —principalmente de materias primas y productos
agricolas— para el desarrollo de estas economias. Movidos
por el deseo de lograr un crecimiento econémico mediante
una mayor integracion en el mercado mundial, estos paises
mejoraron su infraestructura mediante capital y know-bow eu-
ropeos, disponibles Gnicamente en caso de que las expectati-
vas de beneficios fuesen lo suficientemente satisfactorias. Se
carecia de una planificacién general, a los gobiernos latinoa-
mericanos les faltd la oportunidad de imponer criterios de
planificacion. Consecuencia de ello fueron tanto el desigual
desarrollo de los paises latinoamericanos (formidndose en su
seno economias de enclave) como la integracion dependien-
te de estos estados en la economia mundial.

Las casas comerciales alemanas desempefaban tradicio-
nalmente en casi todos los paises latinoamericanos un papel
vital a pesar de competir con otras casas comerciales euro-
peas. Algunas de ellas, especializindose en determinados
sectores como café, tabaco, trigo vy nitrato lograron alzarse
con una posicion cuasimonopolistica en la exportacion de es-
tos productos. Algunas otras lideraban el campo de la venta
de bienes de equipo de alta tecnologia o de textiles hacia La-
tinoamérica. Invertian en produccidén, concedian créditos, su-
fragaban lineas de transporte maritimo, y en grandes proyec-
tos cooperaban con el capital bancario aleman que pudo
consolidarse en América Latina principalmente gracias a los
lucrativos pedidos militares y de infraestructura— aunque nun-
ca en la misma medida que Inglaterra y Francia. Los bancos
alemanes eran especialmente cautelosos con las inversiones
en la construccién de ferrocarriles, mis de lo que hubiese de-
seado el Ministerio de Asuntos Exteriores. La concesion de
créditos estatales y la inversidn en empresas monopolisticas
eran muy corrientes en el campo de la industria eléctrica y la
pesada. En su totalidad se puede afirmar que el capital ale-
mén en Latinoamérica se invirtié de forma mis bien modera-
da y dosificada. fue invertido en sectores donde podia servir
de apoyo a las posibles ventas de la gran industria alemana.
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La influencia de las casas comerciales y de los bancos
alemanes en el desarrollo de la infraestructura, la circula-
cion de capitales y de mercancias les permitié6 desempefiar
una funcién clave en el proceso de modernizacion de los
estados latinoamericanos. La “explotacioén imperialista infor-
mal” no consistia en el hecho de que los alemanes se erigie-
sen como acreedores, invirtieran y comerciaran, sino en su
manera de establecer las condiciones de crédito y el control
que ejercian. Su interés no radicaba primordialmente en el
desarrollo ordenado de las economias latinoamericanas, si-
no en su propio beneficio. Ello se reflejé6 con extrema clari-
dad en la crisis de Venezuela, durante la cual las empresas
alemanas procuraron recaudar sus cobros pendientes con la
ayuda del despliegue de poder militar.

“Productos alemanes de marca” eran también los ca-
fiones de Krupp y los fusiles Loewe, cuya demanda en mu-
chos paises latinoamericanos —que se inici6 en Chile a fina-
les de la década de los ochenta— iba en constante aumento.
Tanto militares alemanes como representantes diplomaticos
y del gobierno, al igual que empresarios y casas de comi-
sién hicieron de la venta de armas alemanas un asunto de
interés nacional; para inclinar la decisién en favor de los
productos alemanes, practicamente cualquier medio estaba
justificado. La demanda de los paises latinoamericanos no
se limitaba al armamento, sino que abarcaba incluso al capi-
tal humano en forma de instructores militares y profesores
de academias militares. En este sentido Alemania contribuyd
a la modernizacién, profesionalizacién y militarizacion del
ejército, de la sociedad y del Estado latinoamericanos. En
este contexto solo podriamos hablar de una “estrategia” ale-
mana en cuanto que a los estados latinoamericanos se les
hizo dependientes de la tecnologia y el ‘know-how’ alema-
nes (a cambio de una buena suma de dinero). Lo que hicie-
sen estos estados con sus ejércitos ya modernizados, no po-
dia ser controlado por parte alemana.

En lo referente al tema de la emigraciéon el gobierno
imperial aleman hizo de la necesidad una virtud. Entendien-
do la emigracién como una derivacién “hacia afuera” del
potencial de conflicto social, esta debia ser aceptada en una
primera instancia pese a ir en contra de los intereses de los
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agricultores, si bien mas tarde seria encauzada y concentra-
da en colonias, como habian exigido en un principio los
‘entusiastas coloniales’, las empresas de emigracion y los
duefios de las companias navieras. De este modo debia ser
posible preservar la ‘cultura’ alemana y aplicarla con fines
expansionistas tanto en el Ambito politico como econémico.
Ciertamente, tampoco en este caso coincidirian intencién y
resultados, ya que muchos inmigrantes, con el transcurrir
del tiempo se enajenaron de su cultura y de su patria, su-
miéndose en un proceso de asimilacion que se extenderia a
lo largo de generaciones.

El creciente interés del gobierno del Imperio por Lati-
noameérica se advertia también en la repetida utilizacién a
partir de 1890 de barcos de guerra alemanes para proteger
las propiedades alemanas. Durante la crisis de Venezuela
entre 1902 y 1903 la pretension de intromision fue tan lejos
que se llegd a exigir un control financiero para un desarro-
llo ordenado y estable. Los medios diplomatico-militares
también sirvieron como instrumentos de amenaza y disua-
sion contra su rival, los E.E.U.U. Los planes de operaciones
militares existentes desde 1898 llaman la atencién sobre un
potencial de conflicto germano-estadounidense, que habia
incorporado en el calculo politico como apartado de “politi-
ca mundial” las rivalidades existentes desde tiempo atris. La
enemistad con los E.E.U.U. alcanzé su climax con el intento
alemin de instrumentalizacién de México contra los
E.E.U.U. durante la Primera Guerra Mundial. La expansién
alemana hacia América Latina no fracasd por falta de inten-
cion, sino por falta de oportunidades. Por otro lado hay que
resaltar que por parte alemana no existia una estrategia glo-
bal de penetraciéon y de dominio en América Latina, que
comprendiera relaciones politicas, militares y econdémicas.

El dominio imperialista-informal tuvo éxito solo de
manera parcial, limitindose en ciertos ambitos regionales y
sectoriales. En la mayor parte de los casos habria de ser
compartido por los rivales Inglaterra y E.E.U.U. El peso mili-
tar y politico no bastaba para cubrir satisfactoriamente los
intereses econdmicos alemanes.

(Traducido del alemdn por Zitta Moncada)
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